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مشـــتریان بهترین منبع ســـرمایه هســـتند. فروش دو مزیـــت دارد. اول، پول به دســـت می آوریـــد و دوم، می فهمید چرا مشـــتریان تصمیـــم گرفته اند محصول 
شـــما را خریداری کنند. ســـپس می توانید از کشـــفیات خود برای اصـــاح محصولات اســـتفاده کنید
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اغــــلــــب بـــنـــیـــانـــگـــذاران 

شیرین  هنرمند اصل
روزنامه نگار

ــاش  اســـــتـــــارت آپ  هـــــا تـ
مــی کــنــنــد فــــردی را بـــرای 
روی  ســـــرمـــــایـــــه گـــــذاری 
کنند  محصول شان پیدا 
TechCrunch عقیده  اما 
ــرای بیشتر بــنــیــانــگــذاران یک  دارد جـــذب ســرمــایــه بـ
انتخابی  بلکه  نــمــی شــود،  محسوب  جـــدی  مشکل 
سیاه  نوشابه  و  نارنجی  نوشابه  بین  انتخاب  شبیه 
است.  گرچه وجه مشترک موفق ترین استارت آپ  های 
فناوری، جذب سرمایه است ولی یک شرط لازم به ویژه 
بدون  که  ینانی  کارآفر نیست.  کار  ابتدایی  مراحل  در 
کم موفق می شوند،  سرمایه اولیه یا با سرمایه بسیار 

ع را ثابت می کنند.   این موضو
آن کــه بدانید چگونه اســتــارت آپ  هــا می توانند  بــرای 
شرکت  سهام  دادن  بــا  فقط  یــا  سرمایه  ــذب  ج بــدون 
کارکنان خود موفق شوند، با ما همراه باشید تا با  به 
آشنا  کرده اند  ع  که با چند هزار دلار شرو شرکت هایی 
توانستند  بعدها  شرکت ها  ــن  ای از  بسیاری  شــویــد. 
سرمایه ای میلیارد دلاری جذب کنند و برخی دیگر این 
ــد ولــی ابتدا بــدون هیچ  ــا درآمــدی میلیاردی دارن روزه
آنها  کرده اند. سرمایه اولیه برخی از  ع  سرمایه ای شرو

را می توان سرمایه مرحله کشت ایده محسوب کرد.  
کــردنــد بــدون  ــه ثابت  آن ک ایــن شرکت ها تنها پــس از 
هیچ سرمایه ای به موفقیت خواهند رسید، اقدام به 
جذب سرمایه کردند. برخی از آنها مشهور نیستند ولی 
گمنام در صنعت  آنها را یک شرکت ارزشمند  می توان 

فناوری به شمار آورد. 
قبل از بــرنــامــه ریــزی بــرای مــاقــات بــا ســرمــایــه گــذاران، 
آنــهــا دید  ــان ایــن شــرکــت هــا را بــخــوانــیــد.  ــت ابــتــدا داس
از بــنــیــانــگــذاران را تعدیل  ســرمــایــه مــحــور بــســیــاری 
می کنند و روش های دیگری را برای جذب سرمایه ارائه 

می دهند. 

رفع نیاز کنید!
ــرای ســاخــت مــحــصــولــی مفید،  ــ ب آســان تــریــن روش 
از کارهای روزمره  آسان  کردن یا خودکارسازی بخشی 
ــرای مــحــصــول و  ــی تــقــاضــایــی بـ ــت. بــا چنین روشـ اسـ

سرمایه گذاری برای پروژه خواهید داشت. 
مــشــغــول  شـــرکـــت،  ایــــن  بــنــیــانــگــذار   :MailChimp
بـــود و  ــاوره طـــراحـــی در ســـال 2000  ــشـ کــســب و کــار مـ
ایمیل  خــبــرنــامــه هــای  می خواستند  او  از  یان  مشتر
بنابراین  بـــود؛  متنفر  خبرنامه  طــراحــی  از  او  بــســازد. 
آســان ســازی ایــن فرآیند  بــرای  ــزاری  ابـ تصمیم گرفت 

MailChimp، اســـتـــارت آپ   بـــســـازد. ســپــس شــرکــت 
400 میلیون دلاری متولد شد.

را  لیندا وینمن یک معلم بود که فیلم هایی   :Lynda
آمــوزش طراحان وب در اواخــر سال 1990 تولید  بــرای 
ــه تــوســعــه دهــنــدگــان  ــرد. فــیــلــم هــای او تــوانــســت ب کــ
را  نــرم افــزار و طــراحــان کمک کند تا مهارت های خــود 
ارتقا ببخشند. لیندا این کار را برای دو دهه ادامه داد 
و در نهایت تعداد فیلم های او به انــدازه ای رسید که 
لینکدین را ترغیب کرد 1/5میلیارد دلار برای خرید این 

شرکت بپردازد.

خلأ صنایع را پر کنید
بسیاری از کارآفرینان به پیشروهای صنایع حمله می کنند و 
معمولا با شکست روبه رو می شوند. شرکت های زیر به جای 

رقابت با شرکت هایی مانند اپل، خلأهای صنایع را پر کردند.
AdaFruit Industries: لیمور فرید، زمانی که دانشجو 
بود یک استارت آپ  محصولات الکترونیکی را تأسیس 
کرد. او همان لوازم الکترونیکی موجود در مغازه های 
محتوای  همچنین  ــی  ول مــی کــرد  تولید  را  یکی  الکتر
کابینت  برای منطقی نشان دادن لحیم کاری  عجیبی 

Space Invaders را ساخت. اکنون این شرکت، سالانه 
درآمدی 33میلیون دلاری دارد.

SparkFun: شبیه شرکت AdaFruit، این استارت آپ  
در خوابگاه دانشجویی با ساختن وسایل الکترونیکی 
شروع به کار کرد. دلیل موفقیت او را می توان فروختن 
و  حسگرها  می خواستند  که  مهندسانی  به  قطعاتی 
سیستم های جدید و عجیب و غریب را کشف کنند، 
کارمند دارد و   154 او  اکــنــون شرکت  کــرد.  محسوب 

درآمد آن سالانه 32میلیون دلار است.

خوداتکا باشید
ایــفــای نقش  بــا  را  کــارآفــریــنــان زمـــان خــود  از  بسیاری 
آینده  ــدر مــی دهــنــد و چـــارت ســازمــانــی  مدیرعامل ه
ــا، بهتر  ــاره شــرکــت را رســـم مــی کــنــنــد. بــه جـــای ایـــن ک
است بفهمید با منابعی که دارید دقیقا چه کارهایی 

می توانید انجام دهید.
آرایشگرهای تازه کار  آرایشی به  لــوازم  Ipsy: فرستادن 
بــه صنعتی در حــال رشــد تبدیل شــده اســت. ستاره 

از صفحه  با استفاده  یوتیوب، میشل فان، توانست 
یوتیوب 8 میلیون فالوئری خود، روابط خود با برندهای 
500 هــزار دلاری،  با سرمایه  را بهبود بدهد و  آرایــشــی 
یک استارت آپ  بسازد. این شرکت اکنون به درآمدی 

حدود 150 میلیون دلار در سال دست یافته است.
یک  ــارت آپ   ــتـ اسـ ایـــن  بــنــیــانــگــذار   :ShutterStock
توسعه دهنده حرفه ای نرم افزار و یک عکاس تازه کار 
کــرد و با استفاده  را ترکیب  بــود. او مهارت های خــود 
30هــزار عکس شخصی خود، یک استارت آپ  فروش 

عکس تأسیس کرد که اکنون ارزشی 
کــارایــی  دارد.  دلاری  ــارد  ــی ــل ــی 2م
یک  او  و  داد  نتیجه  او  ســرمــایــه 

میلیاردر خودساخته شد.

مشتریان منابع رشد سرمایه اند
بنیانگذاران می توانند از طریق کمک باعوض و پیش فروش محصول، 
بنیانگذار  باهوش ترین  کنند.  را جــمــع آوری  نظر خــود  ــورد  م سرمایه 
تحویل  از  قبل  را  محصول  مبلغ  از  بخشی  بــتــوانــد  کــه  ــت  اس  کسی 

دریافت کند.
با  کارآفرین حوزه دوومیدانی توانست  Tough Mudder: ویل دین، 
، درآمد سالانه شرکت را به بیش از 100میلیون دلار برساند.  7هزار دلار
راز موفقیت او، پیش فروش ثبت نام به مسابقات و سپس استفاده 

برقی  بــرای ساخت میدان  گــردش  ایــن مبلغ به عنوان سرمایه در  از 
موانع بود.

بــازی  ایــن اســـتـــارت آپ ، عــاقــه مــنــدان  در ســایــت   :CoolMiniOrNot
در  را  خـــود  مـــهـــارت هـــای  مــی تــوانــســتــنــد   Dungeons & Dragons
بـــازی نــشــان دهــنــد. ســپــس ســازنــدگــان  نــقــاشــی مجسمه های ایـــن 
برگزار  کمپین   27 آنها  بسازند.  را  خــود  ــازی  ب گرفتند  تصمیم  سایت 
38 میلیون دلار جــمــع آوری  بــه ارزش   کــردنــد و توانستند ســرمــایــه ای 

کنند.

بفروشید! بفروشید! بفروشید
مزیت  دو  فــروش  هستند.  سرمایه  منبع  بهترین  معمولا  مشتریان 
دارد. اول، پــول به دســت مــی آوریــد و دوم، می فهمید چــرا مشتریان 
تصمیم گرفته اند محصول شما را خریداری کنند. سپس می توانید از 

کشفیات خود برای اصاح محصولات استفاده کنید.
بــرای خرید تبلیغات  ایــن اســتــارت آپ  زمانی که پــول کافی   :Scentsy
اجناس  ویـــژه مبادله  ــازار  بـ در  را  نــداشــت، شمع هایی  در فیسبوک 
ــود ولـــی ایـــن فـــروش  ــب ــی ن ــرق ــت. کـــار پـــر زرق و ب ــروخـ ــت دوم فـ ــ ــ دس

ــاری دربــــــاره دلایــــل خــریــد مــشــتــریــان به  ــی ــس ــت اطـــاعـــات ب ــس ــوان ت
545میلیون دلار درآمــد  آنها سالانه  اکنون  ارائــه دهــد.   بنیانگذاران 

دارند.
CarGurus: این اپلیکیشن از تجزیه و تحلیل اطاعات استفاده می کند 
بــرای خرید خودروهای  را  کند بهترین معامله  کمک  به مشتریان  تا 
دست دوم پیدا کنند. مدیرعامل این شرکت، درآمد سالانه 50میلیون 
دلاری خود را مدیون استخدام تیم فروش در روزهای ابتدایی تأسیس 

می داند.


